Pitanja za kolokvijum 
Važne napomene.

· Nije potrebno objašnjavati pojedine stavke koje se navode kao odgovor, osim ukoliko to nije eksplicitno zatraženo u pitanju.  

· Sva ovde navedena pitanja su u formi otvorenih pitanja. Pojedina od njih na kolokvijumu mogu da se pojave i u formi zatvorenih.
· Brojevi u zagradama označavaju strane na kojima se može naći odgovor na pitanje, ili na kojoj isti počinje.   
1. Ko je kreativnu destrukciju definisao kako osnovni zadatak preduzetnika? (Str  9)

2. Kako je preduzetništvo definisao  J. A. Timmons? (12)

3. Sistematizujući teorije preduzetništva na osnovu bitnih karakteristika i polaznih osnova možemo ih grupisati u nekoliko kategorija. Navedite te kategorije. (14)

4. Kako definišemo preduzetništvo?  (20) 
5. Kakav je odnos preduzetnika prema promenama po Drucker-u? (26)
6. Nabrojte koji su to načini koje preduzetnik može da izabere u svom poslovnom nastupu?(27)
7. Nacrtajte sliku koja prikazuje koja prikazuje pojedine upravljače profile u odnosu na dimenzije kreativnosti i menadžment iskustava i objasnite profil promotera. (29)

8. Nacrtati sliku koja prikazuje faze životnog ciklusa biznisa, kao i mesto pojedinih poslovnih zadataka u tom ciklusu. (32+33)

9. Ako je menadžer koncentrisan na strategiju i organizacionu strukturu, a administrator na efikasnost i izvršenje zadataka, koji je primarni fokus inovatora? (33) 
10. Navedite pet karakteristika preduzetnika i jednu od njih objasnite u dve do tri rečenice (42 – 50)

11. Navedite koja su to iskustva koja mogu doprineti uspehu preduzetničkog poduhvata?(51)

12. Kako možemo da „izračunamo“ veštinu i performanse? (53)

13. Nacrtajte model preduzetničkog uspeha. (54)

14. Koje tri vrste preduzetničkih veština postoje po R.L.Katz-u? (54-55)

15. Definišite preduzetnički network. (57)

16. Šta preduzetnik treba da uradi da bi kreirao i proširio svoj preduzetnički network? (58) 
17. Navedite integralnu definiciju preduzetništva (71)

18. Nacrtajte faze preduzetničkog procesa.(71)

19. Koje su tri osnovne grupe faktora preduzetničkog procesa? (72)

20. Koji su ključni elementi odvijanja uspešnog preduzetničkog procesa?(75)

21. Šta je nephodno uraditi da bi napravili distinkciju između ideje i šanse? (78)

22. Da li poslovna ideja treba da bude unikatna? Zašto? (79)
23. Šta je to prozor šanse? (79) 
24. Koji su bazični kriterijumi u analizi poslovnih opcija? (82)

25. Šta treba ponuditi kupcima? (83)

26. O kojim ciljevima svako ko započinje biznis treba da razmišlja i zašto?(83)

27. Navedite relevanten faktore u analizi poslvonih opcija? (85)

28. Koje načine preduzetnik može da podeli vreme između biznisa porodice? (87)

29. Sa kojim vrstama rizika se suočava preduzetnik?(88) 
30. Navedite korake u procesu analize biznis opcija. (90)

31. Koje tehnike možemo koristiti u procesu identifikovanja poslovnih šansi? (91)

32. Koje su moguće alternative u kreiranju malog biznisa? (96)

33. Navedite bar tri prednosti kupovine postojećeg biznisa?

34. Navedite bar tri nedostatka kupovine postojećeg biznisa?

35. Koje faktore treba analizirati ako se kupuje postojeći biznis?(97)

36. Koje metode možemo koristiti u proceni vrednosti biznisa?(100)
37. Navedite bar tri prednosti startovanja novog biznisa? (100)

38. Navedite bar tri nedostatka startovanja novog biznisa?(101)

39. Šta je franšizing? (103)

40. Prednosti franšizinga? Navedite barem tri.(105)
41. Nedostaci franšizinga? Navedite barem tri.(105)
42. Koje su osnovne forme vlasništva? (108)
43. Prednosti solo vlasništva? Navedite barem tri.(109)
44. Nedostaci solo vlasništva? Navedite barem tri. (110)
45. Prednosti partnerstva? Navedite barem tri. (111)
46. Nedostaci partnerstva? Navedite barem tri. (111)
47. Prednosti korporativnog oblika organizacije? Navedite barem tri. (114)
48. Nedostaci korporativnog oblika organizacije? Navedite tri. (115)
49. Koji način finansiranja će preduzentik da izabere najviše zavisi od odgovora na dva pitanja. Koja su to pitanja i šta koje odnose kapitala ova pitanja definišu? (115)
