Ova pitanja su iz knjiga:

1. P. Jovanović, Upravljanje investicijama, Visoka škola za projektni menadžment, 2009

a. Biznis plan

b. Statička ocena

2. S. Paunović, Preduzetništvo, Fakultet za menadžement, Univerzitet “ Braća Karić“, 2003

a. Marketing u preduzetničkom biznisu

b. Organizacioni aspekti preduzetništva

c. Menadžement u preduzetničkom biznisu

3. B. Paunović, D. Zipovski, Poslovni plan- vodič za izradu, Centar za izdavačku delatnost Ekonomskog fakulteta u Beogradu, 2006

a. Finansijski plan

i. Inesticiona ulaganja

ii. Izvori finansiranja

iii. Obračun rezultata poslovanja

iv. Sintetički finansijski izveštaji
1. Šta je biznis plan?
2. U kojim situacijama je potreban biznis plan? (navedite barem tri) 
3. Osnovni elementi uže verzije biznis plana su? 
4. Objasniti deo biznis plana Stanje kompanije 
5. Objasniti deo biznis plana Opis proizvoda ili usluge 
6. Objasniti deo biznis plana Plan marketinga 
7. Objasniti deo biznis plana Plan proizvodnje 
8. Objasniti deo biznis plana  Plan organizacije i upravljanja 
9. Objasniti deo biznis plana Finansijski plan 
10. Šta podrazumeva uspešan marketing koncept ? (143)

11. Koji su elementi marketing miksa? (146)

12. Šta preduzetnik treba da razume o uticaju proizvoda kao elementa marketing miksa na kupca? (146)

13. Šta preduzetnik treba da razume o uticaju cene kao elementa marketing miksa na kupca? (146)

14. Šta preduzetnik treba da razume o uticaju distribucije kao elementa marketing miksa na kupca? (147)

15. Šta preduzetnik treba da razume o uticaju promocije kao elementa marketing miksa na kupca? (147)

16. Šta je marketing plan? (147)

17. Šta je segmentacija tržišta? (151)

18. Navesti tri kriterijuma za segmentaciju tržišta? (151)

19. Kako se mogu podeliti konkurentsle organizacije? (153)

20. Koje su karakteristike makreting ciljeva? (161)

21. Nacrtati matricu globalnih marketing ciljeva (162)

22. Koji su najčešći pokazatelji pomoću kojih se izražavaju operativni marktering ciljevi? (162)
23. Nacrtati Krivu životnog ciklusa proizvoda? (163)

24. Nacrtati BCG matricu i objasniti  (  jedno od četiri polja  ) (166- 167)

25. Šta je marketing strategija? (173)

26. Da bi definisao marketing strategiju preduzetnik koristi? (173)

27. Koja su tri najčešća tipa marketing strategije? (176)

28. Koje strategija mogu da se slede ako se proizvod posmatra ko osnov za kreiranje marketing strategije? (ne objašnjavati BCG)  (177)

29. Koje strategija mogu da se slede ako se cena posmatra ko osnov za kreiranje marketing strategije? (181)

30. Šta je promotivni miks? (182)

31. Koja su četiri elemetna promotivnog miksa? (182)

32. Ilustrovati alternativne kanale distribucije (190)
33. Na čemu se bazira funkicaja organizovanja i šta predstvalja? (193)

34. Koja pitanja preduzetnik treba da razmotri pri kreiranju organizacione strukture? (194)

35. Nacrtati šemu funkcionalne organizacije? (196)

36. Nacrtati šemu divizione organizacije? (197)

37. Definišite investiciono ulaganje.

38. Koje dve velike grupe ulaganja ouhvata ulaganje u stalnu imovinu obuhvataju?

39. Koji postupak se može primeniti pri odreživanju dinamike ulaganja u stalan sredstva?

40. Šta su trajna obrtna sredstva?

41. Navedite poslovanjem uslovnjena obrtna sredstva i njihove izvore.

42. Koje formule se koriste za izračunavanje svakog dela poslovanjem ulovljenih obrtnih sredstava?

43. Koji su osnovni izvori finansiranja?

44. Navesti faze u kojima kredit  može da se nalazi i objasniti razliku između njih?

45. Šta spada u sistetičke finansijske izveštaje?

46. Koji od sitetičkih izveštaja se izrađuje prvi i na osnovu čega?

47. Šta je bilans uspeha i koji je njegov zadatak?
48. Šta je izveštaj o novčanom toku i šta je njegov zadatak?

49. Šta prikazuje bilans stanja?
50. Koji su osnovni elementi aktive i pasive? 
51. Šta je ekonomski tok?
52. Koje su menadžment funkcije u preduzetničkom biznisu? (245)

53. Objasniti akronim KIS (252)

54. Ukratko objasniti MBO (management by objectives)(252)

55. O čemu preduzetnik treba da vodi računa da bi primenjeni motivatori imali željene efekte? (254)

56. Navedite formalne sisteme kontrole (260)

57. Šta preduzetnik mora da uradi pre odluke o angažovanju novog radnika? (263) 

58. U kojim oblastima preduzetnik može da potraži pomoć konsultanata? (Navedite četiri najvažnije po vašem shvatanju) (276)

59. Koji su zahtevi bitni za uspešnu tranziciju preduzetničke u menadžersku firmu? (281)
